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1.GİRİȘ1.GİRİȘ
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2009 yılında B�tco�n �le ortaya çıkan kr�pto paralar, son 10 yıldır neredeyse herkes�n hayatına b�r șek�lde
dah�l olmayı bașardı. D�j�tal platformların da yardımıyla dönem dönem trendlerde kend�ne yer
ed�n�rken, yen� yatırımcılarla da tanıșarak bugün dünyanın büyük b�r kısmına �s�mler�nden söz
ett�r�yorlar. 

Bununla b�rl�kte kr�pto cam�asında “topluluk” kavramı, geleneksel ter�mlerdek� f�z�ksel sınırları așarak,
değerler�n paylașılması, �ș b�rl�kler�, toplu öğrenme ve kolekt�f hedefler üzer�ne evr�lerek yen� b�r boyut
kazandı. Bu dönüșümün merkez�nde, d�j�tal varlıkların ve bunların türler�n�n her geçen gün gel�șmes�,
yen� türler�n ortaya çıkması ve dünyada kr�pto’nun kaçınılmaz hak�m�yet� yer alıyor d�yeb�l�r�z. 

Bu d�j�tal topluluk füryası, geçt�ğ�m�z yıllarda özell�kle NFT (Non-Fung�ble Tokens) kavramıyla kr�pto
ekos�stem�nde yer�n� sağlamlaștırdı. Bașlangıçta, sadece d�j�tal olarak özgün, tapusu k�ș�ye a�t b�r sanat
eser�ne sah�p olmak amacıyla ortaya atılan NFT’ler, kısa b�r süre sonra bazı d�j�tal topluluklara
katılmanın b�r anahtarı hal�ne geld� ve onlarca proje ortaya çıkarıldı.

NFT’ler�n topluluklara g�r�ș anahtarı olmasıyla b�rl�kte, bazı NFT projeler� değerler�n� çok fazla arttırarak
sektörde büyük b�r hac�m ve �lg� olușturdu. Bu hac�m ve �lg� sonucunda f�yatların yükselmes�, kr�pto para
yatırımcılarını NFT sektörüne çekt�. Genell�kle Ethereum (ETH) ve Solana (SOL) bazında f�yatlanan bu
NFT’ler, hac�m azaldıkça değerler�nden kaybetmeye bașladılar ve aynı kr�pto paraların boğa-ayı
döngüsünde olduğu g�b�, projeler�n büyük b�r kısmı büyük oranda f�yat kaybı yașadı.

“Commun�ty Token” veya b�r NFT’n�n özell�ğ� olarak ortaya atılan “Commun�ty” tab�r�, �nsanları b�r
araya get�rme, ortak �lg� alanına sah�p bu �nsanları b�lg� paylașımına teșv�k etme, yaratıcı f�k�rler�n
ortaya çıkması, bel�rl� b�r konuda �nsanların d�kkat�n� çekme ve a�d�yet h�ss�n� güçlend�rme açısından k�l�t
b�r araç olarak öne çıkmaktadır. 
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2.PROBLEMLER2.PROBLEMLER
Vatra INU, g�r�ș bölümünde özetlenen “Topluluk” kavramının tamamen merkez�yets�z ve karșılanab�l�r
șek�lde uygulanması hayal ed�lerek ortaya çıkmıștır. 

Vatra INU projes�n�n bașlangıç hedef k�tles�; kr�pto yatırımcı sayısı bazında Dünyada üçüncü,
Avrupa’da �se b�r�nc� olan Türk�ye’dek� kr�pto yatırımcılarıdır. Bu karardak� ana faktör “yatırımcı sayısı”  
�le “b�l�nçl� yatırımcı sayısı” arasındak� ters �l�șk�d�r.

B�lg�ye ulașmanın her geçen gün kolaylaștığı, yabancı d�l kavramının neredeyse anlamını y�t�rd�ğ� bu
d�j�tal dönemde b�le, 15 yıldır hayatımızda olan kr�pto paralara da�r en çok b�l�nmes� gerekenler�
m�lyonlarca yatırımcı hala b�lm�yor veya yanlıș b�l�yor.

Hala dünya genel�nde hem kr�pto, hem NFT projeler�nde yatırım yaptıktan sonra yatırımının %99 unu
kaybeden, kr�pto cüzdanlarını veya kr�pto para borsalarındak� hesaplarını hırsızlığa kurban veren
yatırımcılar var. Bu yatırımcıların büyük b�r kısmı kr�pto sektörünü terk ed�yor ve “scam” olarak
n�telend�r�yor. Ayı-Boğa olarak adlandırılan her b�r market döngüsünde bu durum sürekl� yașanıyor.  

Daha �y�mser örneklerde �nsanların genelde “s�nyal” veya “pump” gruplarına katıldığını, bu gruplarda
yüzlerce k�ș�yle b�rl�kte �șlem açıp f�nansal fayda elde etmeye çalıștığını görüyoruz. 

En çok karșılașılan durumlardan b�r tanes� de ICO’lara olan katılımlar. Yatırımcıların hala büyük b�r
kısmı projelerden beklent�ler�n� ve projeler�n ver�ler�n� hassas b�r teraz�de değerlend�rmeden, r�sk
anal�z� ve sorgulama yapmadan yatırım yapıyor. ICO sonrasında �se hüsrana uğruyorlar.

Tüm bu problemler�n çözümünü henüz dünyanın büyük b�r kısmında regüle olmamıș, en güçlü
yanlarından b�r� merkez�yets�zl�k olan kr�pto paraların kend�s�nden, veya bu s�stem üzer�nden gel�r elde
eden mekan�zmalardan beklemek gerçek dıșıdır.

Vatra INU’nun bu konulara �lk noktada çözüm olması belk� �mkansız. Fakat çözüme ulașma yolunda
ekos�steme büyük b�r fayda sağlamak �ç�n tasarlanmıș b�r commun�ty token projes� olarak öne çıkmayı
hedeflemekted�r.
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3.AMAÇ & VIZYON3.AMAÇ & VIZYON
Vatra INU, her prof�lden kr�pto sektörünün yatırımcılarını, aktörler�n� ve belk� de karșıtlarını b�r araya
get�rerek, ortaya çıkan ekos�stemde �nsanların ortak b�r v�zyon �le var olmalarını  hedeflemekted�r. 

B�lg�, paylaștıkça çoğalır. Vatra INU topluluğu gel�șmeye devam ett�kçe, topluluk �çer�s�nde olușan
a�d�yet ve kurallar, �nsanların da proakt�f olarak b�rb�rler� arasında f�k�r alıșver�ș� yapmalarını, doğru
b�lg�ye ulașmalarını, tek b�r b�lg� kaynağı tarafından etk�lenmek yer�ne eleșt�rel b�r ortamda karara
ulașmalarını sağlayacaktır.

B�lg� paylașımının yanında, topluluk gel�șt�kçe topluluğun güven�l�rl�ğ�, sektördek� konumu ve etk� gücü
de artacaktır. Bu güç hem d�ğer yatırımcıların topluluğa katılımını sağlayacak, hem de sektörde h�zmet
sağlayıcı / proje  sah�b�nde olan k�ș�ler�n de problemler� olușturmaya değ�l, çözmeye yönel�k adımlar
atmasını sağlayacaktır.

Vatra INU topluluğunun her zaman ulașılab�l�r kalması �ç�n gerekl� adımlar proje bașlangıç așamasında
atılmıștır. Bunun yanında proje bașladıktan sonrak� �lk b�r yıl boyunca topluluğun sağlam temeller
üzer�nde olușması sağlanacaktır.

Topluluğun yapı tașı olan token mekan�zmasının merkez�yets�z ekos�steme uyumlu olması sağlanmıștır.
Transfer ücret�, transfer esnasında yakım vb. g�b� ERC20 �șlemler� mevcut değ�ld�r.

Vatra INU projes� Türk�ye’de bel�rl� b�r nüfuza ulaștıktan sonra, bu belgen�n �lerleyen așamalarında
açıklanacak olan merkez�yets�z faktörler sayes�nde globalde kolayca kabul göreb�lecekt�r.

Projen�n b�r sah�b�, ș�rket�, h�ssedarı veya büyük yatırımcısı h�çb�r zaman olmayacaktır. Projen�n ortaya
çıkıșında rol oynayan ek�p, projen�n amacına ulaștığını ve su�st�mal ed�lemeyecek derecede gel�șt�ğ�n�
gördüğü anda, topluluk �le alakalı m�syonlarını bırakmaya hazır olacaktır.
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VATRA
B�r çok d�lde ateș anlamı tașıyan bu kel�me, daha token olușturulmadan, d�ğer bazı kr�pto
para projeler�n�n tokenom�s�nde bulunan ve k�l�tl� kalacağı, arza dah�l ed�lmeyeceğ� veya
baskılayıcı faktör olarak kullanılmayacağı vaaded�len arzın önden yakılması sebeb�yle
seç�lm�șt�r.

INU
Dünya genel�nde “MemeToken” olarak adlandırılan ve f�yatı çok düșük, arzı çok yüksek
token projeler�nde kullanılan b�r �s�md�r.  Bu projeler�n logosunda köpek bulunur ve uzak
doğu d�ller�nde “Inu” köpek demekt�r. Bu bağlamda logosunun köpek olması �s�mde
bulunmasına etkend�r.

Türkçe’de “�nü”, huy, karakter veya �nat anlamına gel�r. Karakter’�n sözlük anlamı �se “B�r
k�msen�n veya b�r �nsan grubunun tutumu, duygulanma ve davranıș b�ç�m�.” olduğundan
�s�mde bulunmasına etkend�r.

LOGO

4.VATRA INU (VATR)4.VATRA INU (VATR)
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5.TOKENOMİ5.TOKENOMİ
Toplam Arz:

Ön Satıș:

Market Mak�ng:

Partnersh�p:

A�rdrop:

Founders:

250.000.000 VATR

200.000.000 VATR

20.000.000 VATR

20.000.000 VATR

5.000.000 VATR

5.000.000 VATR

Vatra INU (VATR) Ethereum ekos�stem�nde olușturulmuș b�r ERC20 token�d�r. Projen�n da�m� olması
sebeb�yle yen� nes�l akıllı kontratlar yer�ne, neredeyse 10 yıldır var olan Ethereum ekos�stem� terc�h
ed�lm�șt�r. B�r commun�ty token olması, ve genelde k�ș�ye özel cüzdanda tutulması (HODL) esasıyla
çalıșacağı �ç�n transfer fee’ler� konusunda b�r end�șe duyulmamıștır.

Yukarıdak� tokenom� tablosunda bel�rt�len;

Ön Satıș: ICO esnasında �nsanların satıșına açılacak toplam tutarı,
Market Mak�ng: Ön satıș sonrası l�stelenme sırasında, markete satıș emr� olarak yerleșt�r�lecek toplam
tutarı,
Partnersh�p: L�stelenme ve İș ortaklığı senaryolarında �ht�yaç olursa, topluluk onayıyla kullanılmak
üzere bulundurulacak olan toplam tutarı,
A�rdrop: Topluluk onayıyla yapılması planlanan kampanyalar �ç�n kullanılmak üzere bulundurulacak
toplam tutarı,
Founders: Proje bașlangıcında, kurucularda bulunacak toplam tutarı

�fade etmekted�r.



F�yat Adet Toplam TL K�ș� Bașı L�m�t (VATR) K�ș� Bașı L�m�t (TL) Tar�h

0.00800 TL 10.000.000 80.000 TL 100.000 VATR 800 TL 14.02.2024

0.00960 TL 30.000.000 288.000 TL 100.000 VATR 960 TL 16.02.2024

0.01152 TL 60.000.000 691.200 TL 100.000 VATR 1.152 TL 18.02.2024

0.01382 100.000.000 1.382.000 TL 100.000 VATR 1.382 TL 20.02.2024

TOPLAM 200.000.000 2.441.200
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6.ÖN SATIȘ6.ÖN SATIȘ
VATRA INU (VATR) ön satıșı 14.02.2024 - 21.02.2024 tar�hler� arasında Bzetmex Teknoloj� A.Ș çatısı
altındak� Bzetmex �s�ml� kr�pto para borsasında  4 kademel� olarak gerçekleșt�r�lecekt�r.

F�yatlar & Kademeler
VATRA INU (VATR) ön satıșı 14.02.2024 - 21.02.2024 tar�hler� arasında Bzetmex Teknoloj� A.Ș çatısı
altındak� Bzetmex �s�ml� kr�pto para borsasında  4 kademel� olarak gerçekleșt�r�lecekt�r.

Platform

Tar�hler
14.02.2024 - 20.02.2024 tar�hler� arasında yapılması planlanan ön satıș �ç�n, her ön satıș günü 24 saat
�çer�s�nde �lg�l� arzın tamamının tükeneceğ� varsayılmıștır. Eğer herhang� b�r ön satıș kademes�nde, 24 saat
�ç�nde tüm arz satılmazsa, o kademedek� arz tükenene kadar b�r sonrak� kademen�n satıșına
bașlanılmayacaktır. İlg�l� kademe tamamen satıldıktan sonrak� 2.gün, tak�p eden kademe satıșı açılacaktır.

Ön satıș kademeler�nden hang�ler� olduğu farketmeks�z�n toplamda 100.000 adet VATR alımı yapan k�ș�,
d�ğer ön satıșlarda alım yapamaz ve l�m�t�n� doldurmuș olur. M�n�mum alım 10.000 VATR’dır.

F�yat kademeler� ve adetler, ön satıș sonrası l�stelenme sürec�nde VATR par�tes�nde olușab�lecek r�skler�
m�n�m�ze etmek amacıyla, üstel (exponent�al) yöntem  kullanılarak bel�rlenm�șt�r. Buradak� amaç, tüm
yatırımcıların ortalamasının tek f�yatta değ�l, dağınık f�yatta olușmasını sağlamaktır. 

Metr�kler
Ön satıș f�yat kademeler�, adet dağılımı ve k�ș� bașı alım l�m�t� göz önünde bulundurularak, tüm ön satıș
arzının tükend�ğ� senaryoda, m�n�mum VATR yatırımcı sayısı 2.000 K�ș�, maks�mum �se 20.000 K�ș� olarak
olușmaktadır. 



VATRA INU (VATR), ön satıș sürec� tamamlandıktan sonrak� 3. gün UTC+3 Istanbul saat d�l�m�nde
20:00'da Bzetmex borsasında VATR/TRY market�nde l�stelenecekt�r.

L�stelenme F�yatı: 0.01075 TL

Market açılıș f�yatı, ön satıș f�yat kademeler�n�n ar�tmet�k ortalaması olarak bel�rlenm�șt�r. Bu
sayede l�stelenme f�yatına ön satıș sürec�nde satılan tüm VATR aded�n�n, tekrar alım emr� olarak
koyulab�lmes� mümkün olacaktır.

L�stelenme Sonrası Market Mak�ng Arzı
L�stelenme sırasında, ön satıș sürec�n�n dıșında tutulan 20.000.000 VATR, y�ne üstel
(exponent�al) yöntem kullanılarak sab�t satıș em�rler� olarak s�steme g�r�lecekt�r.

Adet (VATR)
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7.LİSTELENME7.LİSTELENME



v1.01v1.01
9 / 129 / 12

vatra�nu.comvatra�nu.com

8.METRIKLER8.METRIKLER
VATRA INU, 250.000.000 VATR olan toplam maks�mum arzının %80 kadarını (200.000.000

VATR) ön satıșta �nsanlara dağıtacaktır. 

Ön satıș sonrası kalan 50.000.000 VATR’ın 20.000.000 aded�n� VATR/TRY market�nde sab�t satıș

emr� olarak g�recekt�r. Bu sayede ön satıștan alan h�ç k�mse satıș emr� g�rmese b�le, �nsanlara farklı

f�yatlardan alım �mkanı sağlanmıș olacaktır.

Her satıș emr� tamamen gerçekleșt�ğ�nde, gerçekleșen emr�n TL tutarının tamamı, alt f�yat

kademeler�ne otomat�k alım emr� olarak eklenecekt�r. Bu sayede f�yat �lerled�kçe “Market Maker”

�ht�yacı duyulmadan her kademede alıș ve satıș emr� bulunacaktır.

Toplamda 1.120 f�yat kademes�ne bölünen 20.000.000 VATR, son ve en yüksek satıș emr�

(0.97500 TL - 709.907 VATR) de kapandığında 214.500.000 TL market cap değer�ne ulașmıș

olacaktır.



Q2
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9.YOL HARİTASI9.YOL HARİTASI

Q1

Q3

Q4

2024 Q1
Ön Satış
L�stelenme
Vatra Commun�ty D�scord

Influencer Oylaması & VATR Gönder�m�
Commun�ty A�rdrop
Düzenl� D�scord Akt�v�teler� Başlayacak

2024 Q3

2024

2024 Q4

2024 Q2

Vatra Merch Store
1 x Partner Exchange
Publ�c A�rdrop

İlk Canlı Topluluk Etk�nl�ğ�
2 x Partner Exchange

2025
Vatra Inu NFT
NFT Merch Store
1. Vatra Yakım Kampanyası
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10.YASAL BİLGİLENDİRME10.YASAL BİLGİLENDİRME

Bu belge (whitepaper), bilgilendirme amaçlı oluşturulmuştur ve gelecekte bu belge üzerinde
değişiklikler gerçekleştirilebilir. Bu dökümanda yer alan hiçbir bilgi bir yatırım tavsiyesine
yönelik olmamakla birlikte bir teklif özelliği de taşımamaktadır.

Whitepaper’in konusunu oluşturan dijital varlık, sermaye piyasası aracı, finansal araç ya da
menkul değer değildir. 

Dijital varlıklar yüksek volatiliteye sahiptir. Bu sebeple Vatra INU (VATR) satın alımı
gerçekleştirecek tüm kişiler dijital varlıklar, blokzincir teknolojisi ve akıllı kontrat yapıları
üzerinde bilgi sahibi olması önerilir. Bu kişiler, kendi risk değerlendirmesini yapmalıdır. Kripto
paralar birçok kişi veya kurum tarafından çok yüksek riskli varlıklar olarak değerlendirebilir. 

Bu belgede verilen bilgilerin yeterli olmaması, bu belgenin güncellenmesi veya bu belgenin
içeriğine ilişkin herhangi bir husus nedeniyle ortaya çıkabilecek zararlardan proje ekibi
sorumlu değildir. 

Token satın alanların token alım satım kararlarından, işbu alım satım kararları nedeniyle
ortaya çıkan sonuçlardan, bu kişilerin gerçekleştireceği işlemlerden, bu işlemler nedeniyle
oluşabilecek her türlü riskten token satın alan kişi sorumludur ve proje ekibi ile ön satış’ın
gerçekleştirildiği Bzetmex Teknoloji A.Ş sorumlu tutulamaz.
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11.RİSK BİLGİLENDİRMESİ11.RİSK BİLGİLENDİRMESİ
Likidite Riski: Kripto varlıkların nakde çevrilme sürecinde değerlerinde düşüşler meydana gelebilir.
Bu durum, piyasadaki likidite riskinin bir göstergesidir. Ayrıca, piyasa krizleri veya yüksek stres
dönemlerinde, kripto varlıkların likiditesi azalabilir, bu da takas işlemlerinde gecikmelere ve değer
kayıplarına yol açabilir.

Piyasa Riski: Kripto varlık piyasası, genellikle yüksek dalgalanmalarla karakterize edilir. Bu
dalgalanmalar, farklı dijital varlık platformlarında oluşan fiyatlarla doğrudan ilişkilidir ve kripto
varlıklarındaki bu yüksek volatilite, platformlar arası fiyat ve likidite farklılıklarına neden olabilir.

Sistematik Risk: Kripto varlık projeleri, çeşitli riskler taşıyan girişimler olarak görülebilir. Bu riskler
arasında düzenleyici değişiklikler, zorunlu durumlar (savaş, doğal afetler, siyasi ve ekonomik
değişiklikler) ve teknolojik sınırlılıklar (örneğin, bir blokzincir ağının karşılaşabileceği sorunlar) bulunur
ve bu tür durumlar sistematik riskleri beraberinde getirebilir.

İtibar Riski: Kripto varlık sahipleri, ağ hataları, altyapı sorunları veya ortaklık anlaşmalarından
kaynaklanabilecek sorunlar nedeniyle itibar kaybı yaşayabilir. Bu tür olaylar, kripto varlıklarının
değerini olumsuz etkileyebilir.

Sistematik Olmayan Riskler: Kripto varlığını ihraç eden ve yöneten şirketlerin karşılaşabileceği
risklerdir. Bu riskler, şirketin iflası, teknolojik altyapı eksiklikleri, siber saldırılar, likidite sorunları ve
hukuki anlaşmazlıklar gibi, geleneksel finans teorilerinde tanımlanan sistematik olmayan riskleri
kapsar.

Hukuki Riskler: Mevzuat değişiklikleri, yeni yasaların çıkması veya mevcut yasaların kaldırılmasıyla
ilişkili risklerdir. Bu riskler, sadece kripto varlıkları değil, genel olarak yürürlükteki diğer yasaların
ihlalini de içerebilir.

Blokzincir Cüzdan Riski: Blokzincir cüzdanınızın özel anahtarını kaybetmeniz durumunda, ilgili
varlıklara erişiminiz kesilebilir veya bu varlıklar üçüncü şahısların eline geçebilir.

Vergi Riski: Kripto varlıkların vergilendirilmesine yönelik olası düzenlemeler, finansal riskler
oluşturabilir. Bu tür vergilendirme, kripto varlık projelerini ve bu projeleri yürüten şirketleri, ayrıca
varlık sahiplerini doğrudan etkileyebilir.




